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Azienda e università: partner ideali

• Agiscono in ambiti opposti (not for profit vs. profit), quindi non vi è 

competizione.

• L’Università trova in azienda la possibilità di verificare/applicare la 

propria ricerca.

• L’azienda può accedere ed utilizzare il patrimonio di conoscenze e 

competenze sviluppate all’interno dell’Università -> vantaggio per 

l’azienda in un sistema produttivo fortemente competitivo.
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Ricerca commissionata

• L’Università realizza un'attività di ricerca su commissione di 

un’azienda - sulla base di un dettagliato programma di attività 

personalizzato.

• Negoziazione contratto per soddisfare esigenze particolari.

• Possibilità di NDA

• Gestione di IPR su risultati: tipicamente proprietà dell’azienda

• Finanziamento: a carico dell’azienda, con possibilità di 

finanziamenti (es. LP14 Prov. BZ, LP6 Prov. TN)/agevolazioni fiscali
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Prestazioni commissionate

• Analisi, prove sperimentali, perizie.

• Prezzi da tariffario

• Finanziamento: a carico dell’azienda, con possibilità di 

finanziamenti (es. NOI Lab bonus)
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Borse di dottorato

• Possibilità per un’azienda di finanziare una borsa di dottorato (phd) per 

approfondire ricerca in un ambito di proprio interesse (tesi) – N.B. 

compatibilmente con corso di dottorato.

• Possibilità di NDA

• Gestione di IPR su risultati: tipicamente proprietà di dottorando/unibz –

negoziazione su cessione/tutela (anche prelazione).

• Finanziamento: a carico dell’azienda (garanzia pagamento) – possibilità 

di agevolazioni fiscali/incentivi; cofinanziamenti da fondazioni.

• Periodi di dottorato in azienda: es. dottorato industriale.
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Progetti competitivi di cooperazione

• Aziende e Università svolgono attività di ricerca in collaborazione 

su aree tematiche di interesse comune, al fine di migliorare le 

rispettive competenze.

• Gestione di IPR su risultati: Ognuno i propri IPR/comproprietà –

negoziazione su cessione/tutela.

• Finanziamenti: partecipazione congiunta a bandi europei, 

internazionali, nazionali o regionali di ricerca (es. Horizon Europe, 

FESR, LP 6 TN)
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«La collaborazione tra 
Università e imprese è il 

motore dell’innovazione del 
Paese».
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